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 تكنولوجيا التسويق والتجارة الإلكترونيةمصفوفة مخرجات التعليم المستهدفة لبرنامج 
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 √ √ √ √ √                 √  1125إدر
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 تكنولوجيا التسويق والتجارة الإلكترونية مقررات برنامج

 فصو دراسً ثاًّ فصو دراسً أوه

 أسٌ اىَقزر مىد ً أسٌ اىَقزر مىد  ً

 ٍبادئ الإدارة واىتْظٌٍ 1111إدر  1
 اىسيىك اىتْظًٍَ 1111إدر  1

 أخلاقٍاث الأػَاه  1111إدر  1

 ٍقذٍت فً تنْىىىجٍا اىَؼيىٍاث                1111ّظٌ  2
           اّجيٍشٌتدراساث تجارٌت بيغت  1111ٍشل 1

 ٍهاراث الاتصاه 1114إدر  4

 الإستزاتٍجٍت الإدارة 1112ادر 2 تنْىىىجٍا إدارة الإّتاج واىؼَيٍاث 1112ادر 3

 الإدارٌتّظٌ اىَؼيىٍاث  1112إدر  2 تنْىىىجٍا اىتسىٌق واىبٍغ 1112ادر 4

 واىَْطقًاىتفنٍز الإبتناري  1114ػاً  5
 رٌادة الأػَاه واىَشزوػاث اىصغٍزة 1112ادر 2

 ّظٌ دػٌ قزاراث ٍقزر اختٍاري 1111ادر 2

 واىؼَيٍاث الإّتاجتخطٍط وٍزاقبت   1112إدر 2 الإدارة الاىنتزوٍّت ىلأػَاه  1111ادر 6

 اىتؼيٌ اىتْظًٍَ 1111أدر  11 تنْىىىجٍا ىىجٍستٍاث الأػَاه 1111أدر 7

 ٍبادئ اىتَىٌو 1111إدر 8
 حَاٌت اىَستهيل فً ٍجاه اىتسىٌق  1144ادر 11

 ٍىضىػاث ٍتقذٍت فً رٌادة الأػَاه 1112أدر 11

 اىتَىٌو ىيَشزوػاث اىصغٍزة 1114أدر  9
 تصٌٍَ اىَىاقغ الاىنتزوٍّت  1142ادر 11

 ّظٌ اىَؼيىٍاث اىتسىٌقٍت 1142ادر 14

 إدارة اىَىارد اىبشزٌت 4111أدر 10
 بحىث اىتسىٌق والإػلاُ  4111ادر 12

 ّظٌ إدارة ػلاقاث اىؼَلاء  4111ادر 12

 تنْىىىجٍا تسىٌق اىخذٍاث  4111ادر 12 ٍهاراث واستزاتٍجٍاث اىتفاوض 4142ادر 11

 اىتقارٌز اىتسىٌقٍت إػذاد 4141 ادر 12 .اىتسىٌق الأخضز فً اىتجارة الإىنتزوٍّت 4142ادر 12

 اىتسىٌق اىذوىً 4122ادر 12 اىشبنًاىتسىٌق  4142ادر 13

 ٍشزوع ٍٍذاًّ )حسب اىبزّاٍج( 4114إدر  11 تطبٍقاث اىحاسب اَىً فً اىتسىٌق 4121ادر  14
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 :ILOSالنتائج التعليمية المستهدفة من البرنامج 

 المعرفة والفهم: 
 فى ّهاٌت بزّاٍج اىبناىىرٌىص ٌنىُ اىخزٌج ىذٌه اىَؼزفت واىفهٌ ىنو ٍِ : 

مجال تكنولوجٌا التسوٌك والتجارة  الأساسٌة( وكذلن المفاهٌم الكمً –الالتصاد  –المحاسبة  – الإدارةفً العلوم التجارٌة ) الأساسٌةأساس لوى من المعرفة المرتبطة بالمبادئ   1/أ

 الالكترونٌة

 فً ظل التوجه نحو التسوٌك والتجارة الالكترونٌة الأدواتالتسوٌمٌة المعاصرة والمهارات اللازمة للتعامل مع هذه  بالأدواتمعرفة الطالب  2/أ

 ٌتعرف الطالب على المداخل والاتجاهات الحدٌثة فً مجال التسوٌك والتجارة الالكترونٌة 3/أ

 أثناء المعاملات التجارٌة عبر الانترنت والاحتٌالتعرف على أهم طرق التأمٌن والحماٌة من النصب  4/أ

 ب( المهارات الذهنية : 
                                                       ٍِ أهٌ اىَهاراث اىذهٍْت اىَتىقؼت مَخزجاث تؼيٍٍَت ٍستهذفت ٍِ اىبزّاٍج:                                                        

 تحلٌل النظم التجارٌة لتشخٌص المشاكل التسوٌمٌة التً تواجه المنظمات 1ب/

 . والدولًللمنظمة وذلن على المستوٌٌن المحلى  التنافسًستمراء المستمبل من خلال تحلٌل المعلومات التسوٌمٌة وتمٌٌم البٌئة التسوٌمٌة وتحلٌل الوضع ا 2ب/

 الأزماتابداعى خلاق فً الممارسات التسوٌمٌة المختلفة ومواجهة  – ابتكاريالتفكٌر بشكل  3ب/

 للطالب لاكتساب المعرفة المختلفة المرتبطة بمجال التجارة الالكترونٌةتنمٌة البراعة الذاتٌة  4ب/

 مهارات توجٌه التفكٌر لتحوٌل التهدٌدات البٌئٌة إلى فرص تسوٌمٌة والتراح المرارات التسوٌمٌة المناسبة  5ب/

 : (ج( المهارات العملية ) الاحترافية
 التسوٌك والتجارة الالكترونٌة التكنولوجٌة الحدٌثة فً مجال الأدواتالتعامل مع  1ج/

 الالكترونٌة  تصمٌم وتحلٌل نظم المعلومات التسوٌمٌة الداعمة للتوجه الفعال نحو التسوٌك والتجارة   2ج/

 الممارسة العملٌة فً دراسة وتحلٌل ومن ثم تطوٌر نظم التسوٌك فً المؤسسات 3ج/
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 عمل وإنشاء وإدارة موالع الانترنت  4ج/

 للمنظمات وتحمٌك مطالب التنمٌة للمجتمع . التنافسٌة واسعة بمهارات الاتصال الشبكً المخططات والسٌاسات التسوٌمٌة لدعم المدرةلدٌة دراٌة  5ج/

 الاتصال  الفعال بمطاعات السوق المستهدفة والتفاوض معها لكسب فرص ومٌز تنافسٌة  6ج/

 العملاء استمطابفً  NLP استخدم البرمجة اللغوٌة العصبٌة 7ج/

 كٌفٌة استخدام أهم خمسة أسواق إلكترونٌة بى تو بى داخل شبكة الإنترنت  8ج/

 د( المهارات العامة ) القابلة للنقل ( : 
 باّتهاء دراست اىبزّاٍج ٌنىُ ىذٌْا خزٌج ٌتسٌ باىَهاراث اىتاىٍت :   

 بالآخرٌنالاتصال الفعال 1د/

 .حدٌث شبكًفً أطار تنظٌم  الجماعًالعمل  2د/

 .هو جدٌد وتعلم كل ما اكتشافالمستمر نحو  السعًبناء وتطوٌر النماذج الذهنٌة الفردٌة من خلال  3د/

 والإلناع.العرض الفعال  4د/

 .التراح وحل المشاكل 5د/


